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éQué hacemos?
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Consultoria
empresarial
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RRTIrenamientos

<Con Coachingy PNL

en modalidad presencial y virtual




Empresas

Algunas empresas que
han confiado en nosotros...

cobelen

CCOD

@Y PREXCO

REPATRIACION FUNERARIA MULTILATINA

‘I.,
Medellin

todos por la vida Alcaldia de Medellin

JOB CENTER

Centro Inteligente de Negocios

grupo exXItor
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Incubadora de Empresas

PLAZA
MAYOR

MEDELLIN
CONVENCIONES Y EXPOSICIONES

Alcaldia de _’V\/ﬂ

Manizales

Mas Oportunidades

CAMARA DE COMERCIO®
DE MEDELLIN PARA ANTIOQUIA
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sComo lo hacemos

” Consultoria

Empresarial

Realizamos aceleracion empresarial

para incrementar ingresos y utilidades
en las empresas, a traves de:
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Modelo de

Aeceleracion Empresarial

Llevamos a las empresas a otro nivel
de competitividad donde
su crecimiento supera el 30%.

RESULTADOS
i ESTRATEGICOS
arada
Impulsada o
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Acelerada euoentenamento Comereialy Ferson
" VELOCIDAD
EMPRESARIAL
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Quahty Estamos en el negocio del servici
o Institute

AGELERADORES

¢ [
Matrices 1. Senti.do de urgencia
Gerenciales 2. Sistema dual
3. Iniclativas estratégicas
4. Eliminar barreras
Valiosas 5. Celebrar

CAPACIDADES

LEAN
CANVAS

Rara
Costosas de imitar
Insustituibles
Subcontratacion
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e = MODELC C Es el momento de...

Llevar tu empresa a otro

%4 NCELERACION s

=, niveldei tilidades.
EMPRESARIAL i, MVe! delingresosy utilicades
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Neuroclienting Servi

Formacion avanzada en servicio al cliente
y experiencias del servicio.

Heoney

Estamos en el negocio del servicio

Transformacion digital
en la experiencia del cliente

WWW.routin
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Auditorias de
Cliente ineognito

Servicio de investigacion in situ para que la
empresa se asequre de la calidad del servicio de
sus colaboradoresy de todo el proceso comercial.

Para luego del plan de mejoramiento incrementar
las ventas y los momentos magicos con el cliente.

Quiénes deben
ontratar este servicio?
-« Hoteles

e kestaurantes
~«Casinos

~ « Centros comerciales
« Entidades bancarias

« Entidades oficiales
 Almacenes de cadena

» Aerolineas
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iToda marca con punto de venta o atencion!
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sdComo lo hacemos?

Esto también nos apasiona...

Formacion
Empresarial




Instituto Mindment

Es uninstituto de formaciony
transformacion de nuestra empresa
Routine Marketing donde llevamos a las
personas a encontrar su mejor version por
medio de nuestros seminarios, talleres,
workshops, certificaciones y procesos
personalizados en neuroentrenamientos
con coachingy PNL.

Encuentra tu mejor versh

www.routinemarketing.com




c e e o
......
......

cacion en
icos

t

/ 4

Speaker Pro

otro nivel de crecimiento.

como speaker.

www.routinemarketing.com

Certif

SPEAKER PRO

ejercicios prac
que te llevaran a otro nivel
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oratoria necesaria para hablar bien en
publico. Realiza ejercicios de rompimiento

neuronal para vencer falsas creencias
limitadoras y reprogramar la mente hacia

21 cualidades de oratoriay
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Lidermorfosis

Programa de formacion integral para qu?
alcances los diferentes niveles de liderazgo
y encuentres tu mejor version.

{

Liderazgo de si mismo: Liderazgo de equipos:

1. Intencion 1. Modelamiento

2. Reprogramacion 2. Persuasion

3. Emocionalidad 3. Interdimension

4. Vocabulario transformacional 4. Correspondencia

b. Sonalizar 5. Construir confianza

6. Veneno/Repelente

/. Legado Liderazgo organizacional:
1. ME.G.A
2. S.A.S

Lttt 3. Cx,Ux,Ex

www.routinemarketing.com
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Neuroentrenamiento
comercial y personal

Es un modelo de entrenamiento comercial
con base en el coaching, laPNL y
las heuroventas para formar vendedores
y directivos comerciales mas competitivos.

Neuroentrenamiento
Comercial y Personal




Neuroselling NeeUp.

Neuroventas

Es un entrenamiento avanzado en
ventas que desarrolla habilidades
comerciales modernas.

Neuroselling
Neuroventas

- Reprogramacion mental para el nuevo vendedor
« COmo consequir clientes (Prospecting)

« COmo consequir citas (Dating)

« COmMo hacer presentaciones magistrales

« COmMo argumentar o persuadir

- COmo llegar aacuerdos y definiciones de la venta
 Practicain situ

www.routinemarketing.com
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Influense

"Porque la humanidad te
Como ser un InfluenSer

 Influencer vs Influenser
- Axiologia, valores

y principios

o Autoinfluenser

. Influen§er
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Neuromaster

Un programa de formacioén integral
con coachingy PNL que te llevara a otro nivel
en tu vida personal y profesional.

CERTIFICACION
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NEURO

ENTRENAMIENTO

MASTER
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1. Transformate: 2. Reinvéntate:
« Neuroentrenamiento personal e Neuroentrenamiento
¢;Quieres sacar todo tu potencial « en emprendimiento
y asombrarte de lo que eres capaz? ;Quisieras saber como generar

ingresos con tu emprendimiento?
« Neuroentrenamiento en liderazgo

y equipo « Neuroentrenamiento comercial
;,1e has preguntado como puedes ;Sabias que tu deberias ser el mejor
liderar mejor tu vida y construir vendedor de tu emprendimiento?
equipos felices? Siaprendes a vender con las nuevas

técnicas comerciales tu negocio crecera.
« Neuroentrenamiento en oratoria

Por no saber hablar en publico muchas 3. Resignificate:
personas talentosas han perdido grandes
oportunidades s Te ha pasado a ti? « Neuroentrenamiento para la paz

« Neuroentrenamiento holografico

wWww.routinemarketing.com




/ Contaetanos

Edwin Leén ©®) 321851 4879
Juan Fernando Leon ©) 314 844 83 90

mercadeo@routinemarketing.com
Siguenos en nuestras redes:

Facebook: Routine Marketing
Instagram: routinemarketing
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